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Note méthodologique

Etude réalisée pour : MeilleursAgents

Echantillon : Echantillon de 1006 personnes, représentatif de la populationEchantillon : Echantillon de 1006 personnes, représentatif de la population
française âgée de 18 ans et plus.

La représentativité de l’échantillon a été assurée par laLa représentativité de l échantillon a été assurée par la
méthode des quotas (sexe, âge, profession du chef de famille)
après stratification par région et catégorie d’agglomération.

Mode de recueil : Les interviews ont eu lieu par téléphone au domicile des
personnes interrogées.

Dates de terrain : Du 4 au 5 septembre 2008



L ti d l’ét t t l dA Les perceptions de l’état actuel du
marché immobilierA



Le sentiment sur l’état actuel du marché de l’immobilier

Question : Diriez-vous que, à l’heure actuelle, le marché de l’immobilier va très bien, plutôt bien, plutôt mal
ou très mal ?

Très bien Plutôt bien Plutôt mal Très mal

78%22%

21% 58% 20%1%Ensemble des Français

77%23%

60% 17%2% 21%Propriétaires

54%1%18% 27%Locataires

81%19%



Le sentiment sur l’évaluation des prix de l’immobilier

Question : D’une manière générale, diriez-vous que les prix de l’immobilier sont actuellement … ?

S é l éSur-évalués
85% Sous-évalués

3%

Au juste prix
12%



Le sentiment sur l’évolution des prix de l’immobilier 
dans les prochains mois

Question : Et dans les prochains mois, diriez-vous que les prix de l’immobilier vont … ?

Plutôt augmenter Plutôt rester stable Plutôt baisser Nsp

14% 42% 44%Ensemble des Français

Plutôt augmenter Plutôt rester stable Plutôt baisser Nsp

14% 42% 44%Ensemble des Français

11% 37% 52%Communes rurales

15% 44% 41%Commmunes urbaines de
province

15% 44% 40% 1%Agglomération parisiennegg p



L’offre d’achat d’un bien immobilier 
compte tenu des conditions actuelles du marché

Question : Si vous deviez acheter un bien immobilier, compte-tenu des conditions actuelles du marché de
l’immobilier, vous feriez une offre d’achat … ?

6%Au prix demandé

15%5% en dessous du prix 15%5% en dessous du prix
demandé

En dessous 
37%10% en dessous du prix

demandé

En dessous 
du prix

93%

41%15% en dessous du prix
demandé



L iét i t l i d t dB Les propriétaires et le prix de vente de
leur logementB



La facilité à fixer le prix de son logement

è è

Question : Diriez-vous que fixer le prix de vente de votre logement est … ?

Ensemble des

Très facile Assez facile Assez difficile Très difficile

48%52%

42% 37% 11%10%
Ensemble des
propriétaires

59%41%

35% 43% 16%6%Communes rurales

37% 9%12% 42%
Commmunes urbaines

de province

46%54%

27% 8%
Agglomération

p

Base : question
posée uniquement
aux personnes

35%65%

27%8% 57% 8%
parisienne

aux personnes
propriétaires de
leur logement
principal



Les conditions de fixation du prix de vente de son logement

Question : Comment fixeriez-vous le prix de vente de votre logement si vous deviez le vendre ?

44%En demandant à une ou plusieurs agences
immobilières de l’estimer

29%

14%

En consultant votre notaire

En vous renseignant sur les dernières ventes dans 14%

6%

le voisinage

En regardant les annonces de biens comparables

3%En utilisant des outils d’évaluation sur Internet 

2%En lisant les dossiers immobiliers des magazines Base : question posée uniquement
aux personnes propriétaires de
leur logement principal

2%Autres



La confiance accordée aux agences immobilières 
dans la fixation du prix de vente de son logement

Question : Toujours si vous deviez vendre votre logement, feriez-vous confiance ou pas confiance aux agences
immobilières pour en fixer le juste prix ?

57%TOTAL Confiance

7%Tout à fait confiance

50%Plutôt confiance

43%TOTAL Pas confiance

24%Plutôt pas confiance

19%Pas du tout confiance
Base : question posée uniquement
aux personnes propriétaires de
leur logement principal



L’évaluation du prix de vente d’un logement 
par les agences immobilières

Question : Selon vous, les agences immobilières auraient-elles tendance à sur-évaluer, sous-évaluer ou fixer le
juste prix de votre logement si elles devaient le vendre ?

Sur-évaluer
56%

Sous-évaluerSous-évaluer
17%

Fixer le juste 
prix

Nsp
1%

26%Base : question posée uniquement
aux personnes propriétaires de
leur logement principal



La propension à baisser le prix de vente de son logement 
en période de crise immobilière

Question : Et, en période de crise immobilière, seriez-vous prêt à baisser le prix de vente de votre logement pour
être certain de le vendre ?

34%
Non, vous maintiendriez le

prix de vente quitte à ne pas 34%prix de vente quitte à ne pas
être certain de le vendre Total Pas / Peu de marge 

de négociation
78%

44%
Oui, vous baisseriez le prix de

5%

18%
Oui, vous baisseriez le prix de

10%
Total Oui

65%

3%
Oui, vous baisseriez le prix de

15%15%
Base : question posée uniquement
aux personnes propriétaires de
leur logement principal



Comparaison prix de vente vs offre d’achat

Question : Et, en période de crise
immobilière, seriez-vous prêt
à baisser le prix de vente de
votre logement pour être

Question : Si vous deviez acheter un
bien immobilier, compte-tenu
des conditions actuelles du
marché de l’immobilier, vousg p

certain de le vendre ?
,

feriez une offre d’achat … ?

VENDEURS ACHETEURS

34% 6%Au prix demandé

44% 15%-5%

18% 37%
-10%

18% 37%

-15%
3%

Base : questions posées uniquement aux personnes propriétaires de
leur logement principal

41%



En conclusion…

Le marché de l’immobilier : un marché perçu comme sur-évalué.1

Des acheteurs à la recherche de bonnes affaires.22

Des vendeurs qui demeurent inflexibles3 Des vendeurs qui demeurent inflexibles.3

Une intransigeance peut être entretenue par les agences4 Une intransigeance peut-être entretenue par les agences.4


